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ASSOCIACAO CONSORCIAL E INTEGRACAO
ECONOMICA

MARIA CRISTINA VIDOTTE BLANCO TARREGA
JULIANA MARIA POLLONI DE BARROS

SINTESE

Partindo de uma andlise das atuais questdes politico-
econdmicas que envolvem os paises membros do Mercosul, vislum-
bra-se a necessidade de criar meios para a integracdo e cooperagdo
entre os agentes econdmicos, a fim de assegurar as empresas, assim
como aos proprios paises, a possibilidade de uma inser¢dao mais segura
e adequada no comércio mundial.

O estudo das legisla¢Ges relativas a concentragdes empresariais
dos paises integrantes do Mercosul traz-nos a modalidade de asso-
cia¢do consorcial como a mais adequada, tendo em vista a possibili-
dade de manutencdo das individualidades e peculiaridades de cada
empresa nacional, viabilizando a formacdo de grupos e consequente-
mente fortalecendo os agentes econdmicos. '

I.  MERCOSUL - ASPECTOS POLITICOS E ECONOMICOS
O fendmeno da globalizagao, processo pelo qual a humanidade

tem passado desde as duas tltimas décadas do Século XX, que pro-
moveu a interconexdo de pessoas e bens numa dimensio global, ainda
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estd se definindo.

Nio se trata de algo que ocorreu com a humanidade e sim, que
vem ocorrendo, e cujo fim ndo se consegue vislumbrar.

Alguns de seus efeitos j& se podem notar, como por exemplo, as
negociagdes internacionais, que com o auxilio da tecnologia, desen-
volvem-se cada vez mais. E este € somente 0 come¢o de um ciclo de
efeitos. O ‘poder econdémico oligopolizado decorrente destas nego-
ciagdes, a crise nas pequenas ¢ médias empresas, o desemprego, a
diminuic¢io do poder estatal e o aumento do poder das grandes potén-
cias econdmicas do mundo.

A globalizagdo gerou indmeros efeitos benéficos 2 humanidade,
mas no tocante a drea politico-econémica tem mostrado sua face
avassaladora, a qual € preciso conhecer para enfrentar.

Nao se pode utilizar a globalizagdo como justificativa para toda
e qualquer agdo, sob o enfoque de.que esta seja sempre benéfica e
progressista. Ha que se ter cuidado para 1mped1r que algo. produtwo
reverta-se em armadilha.

A fim de adquirir maior dignidade para sua inser¢io no merca-
do global os pafses foram se agrupando, seguindo o exemplo dos pai-
ses do continente europeu, atualmente integrantes da Unido Européia,
com o objetivo de formar, a principio, mercados regionais € progressi-
vamente tornar-se uma supra-nagdo, com total unido entre seus inte-
grantes.

Desde a criagdo da Comisicn Econémica para América Latina
(CEPAL), ¢6rgao subsidiario da Organizagdo das Nagdes Unidas
(ONU), constituido com a com finalidade de tratar dos problemas
inerentes 2 América Latina e promover seu desenvolvimento, vinha se
fomentando a idéia de integracdo entre os paises integrantes deste
continente, como o Unico instrumento de desenvolvimento capaz de
fortalecer os paises para superar a dominagdo econdmica de paises
industrializados sobre o mercado latino-americano.'

O processo de integragdo se coloca em andamento com o Trata-
do Constitutivo da Associagdo Latino-Americana de Livre Comércio

. (ALALC), assinado em Montevidéu, em 1960. O Tratado prev1a a
liberalizagdo do comércio na regido no prazo de 12 anos, por meio de
negociagdes peridédicas, baseadas na reciprocidade das concessGes
entre os paises.

Embora no caminho adequado, o Tratado nio atingiu seu obje-
tivo e os paises passaram a defender unilateralmente seus interesses,
protegendo suas empresas domésticas, alicercados no protecionismo

! PEREIRA, Ana Cristina Paulo, Mercosul: O novo quadro juridico das relagSes comerciais na

América Latina. Rio de Janeiro: Limen Jiris, 1997, p. 09.
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das grandes poténcias, que lucravam com a desunido dos paises em
desenvolvimento.

Em 1980 os paises signatdrios do Tratado de Montevidéu insti-
tufram novo organismo em busca da integragfio, a Associagdo Latino-
Americana de integragdo (ALADI), dando novo fdlego a proposta de
comércio reciproco, aperfeicoando o modelo anterior.

O Tratado de Montevidéu, por prever acordos de alcance par01al
entre seus signatdrios promoveu o agrupamento dos pafses que cons-
tituem o Mercosul.-

O Tratado de Assungdo, firmado em 1991; por Brasil, Argenti-
na, Paraguai e Uruguai, constituiuv um mercado comum entre seus
signatdrios, a ser instaurado de forma progressiva.

A primeira fase de implantagdo do mercado comum, considera-
da de transigdo, cuidou de determinar aos paises membros que tomas-
sem providéncias no sentido de reduzir impostos internos e preparar o
mercado doméstico para a integragdo. ’

Em sua segunda fase, concretizada através do Protocolo de Ou-
ro Preto, firmado em 1994, 0 Mercosul adquiriu personalidade juridica
internacional e expandiu sua area de abrangéncia, o que promoveu
uma emergéncia de seus ideais, que foram adotados pelas sociedades
dos paises envolvidos. '

Porém, em que pese ser o Mercosul um instrumento de fortale-
cimento regional frente as investidas dos paises dominantes, a concre-
tizagdo de seus ideais tem sido dificil, principalmente no momento
politico-econdmico atual.

Existem lacunas internas que dificultam aos paises membros do
Mercosul uma verdadeira integracdo. Tal afirmativa extrai-se de uma
andlise da histdria politico-econdmica desses paises, onde predomina-
ram lutas de independéncia, separagdes, divergéncias, rivalidades e
conflitos?, assim como sempre houve nestes paises uma exacerbada
protecdo as empresas nacionais.

Na verdade, repetem-se os erros do passado, onde nao existe
uma politica externa comum, servindo o Mercosul de instrumento para
acordos bilaterais entre blocos regionais no cendrio internacional,
atingindo apenas a objetivos isolados de seus integrantes.

Em geral, ndo houve por parte dos Governos signatarios, preo-
cupacgdo em atingir os objetivos firmados no Tratado de Assungdo e
nos Protocolos que o seguiram. ‘

As assimetrias politico-econdmicas internas devem ser sanadas,
a fim de que se possa novamente fortalecer o Mercosul, pois tem-se

2 WOLKMER, Antonio Carlos. In PIMENTEL, Luiz Olavo (org.). Mercosul no cendrio inter-

nacional: Direito e Sociedade. Vol. 1. Curitiba : Juruéd Editora, 1998. p. 45.
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em vista a Area de Livre Comércio das Américas (ALCA), na qual as
economias frageis da América Latina, caso ndo se fortalecam, irdo
sucumbir aos interesses da América do Norte.

Estamos diante de uma situagio politico-econdmica de dificil
solugdo, principalmente no tocante aos dois paises de maior influéncia
no Mercosul: Argentina e Brasil.

A economia argentina passa por uma severa crise, marcada por
forte recessdo, atrelada a politica econdmica de cdmbio fixo. A eco-
nomia brasileira sofre a desvalorizag¢do de sua moeda, o que dificulta
ainda mais a integracdo econdmica, eis que os produtos exportados
pelo Brasil encontram-se .a precos mais baixos no mercado externo e
torna onerosa por demais a importagdo, esmagando portanto, ainda
mais a economia argentina.

O economista brasileiro Paulo Rabello de Castro, considera que
“a saida da Argentina para produzir e empregar mais estd hoje blo-
queada pelo cAmbio flutuante aqui no Brasil, que esmaga a cOmpe-
ticdo do vizinho a cada movilmento de.alta da cotagdo do ddlar contra
o real” e lamenta a postura brasileira diante da situagdo, propondo “a
criagdo de canais de comércio bilateral para liquidagdo das transagdes
em pesos ou em reais, a fim de permitir, gradualmente, a circulagdo do
real no meio argentino”.?

Baseado no propésito de criar meios para facilitar a integragio
econdmica, e promover nivelagdo entre as economias latinas, propde-
se medidas a serem efetivadas pelos empresarios, por intermédio de
meios juridico-comerciais, como por exemplo, a cooperagdo. En-
quanto isso se espera que os Governos tomem suas providéncias na
drea politica, a fim de que ‘possa reavivar o processo de integragio
regional.

Destaca-se o setor empresarial agricola, tendo em vista o poten-
cial que todos os paises membros do Mercosul possuem para dar ini-
cio a esta nova etapa, considerando-se ainda que, na atualidade, Brasil
e Argentina adotam posi¢des semelhantes em relagdo a ALCA, princi-
palmente no setor agricola.*

Os Estados Unidos mantém subsidios a agricultura e esse é o
principal ponto de debate na negociagdo da ALCA, pois dificultaria
por demais a concorréncia com os paises latino-americanos.

Assim como ocorre no setor empresarial agricola, é necessario
buscar objetivos comuns entre os demais paises membros do Merco-

3 Artigo publicado no jornal “Folha de Si Paulo” em 02 de maio de 2001. Editoria Dinheiro. p.

B2.
Matéria publicada no jornal “Folha de Sio Paulo” de 24 de abril de 2001. Editoria Agrofolha.
p. F4.
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sul, objetivando o essencial fortalecimenta da economia, a fim de
reduzir a vulnerabilidade destas ante as novas situagdes que estdo por
vir quando da concretizagido da ALCA.

II. ASSOCIACAO CONSORCIAL

Brasil, Paraguai, Uruguai e Argentina apresentam diferentes
modelos de associagdes consorciais. Q ordenamento juridico brasileiro
regulamenta e disciplina o consércio de empresas, nos artigos 278 e
279, da Lei N° 6404 de 1976 -Lei de Sociedades por A¢oes-. A Lei de
Sociedades Comerciais Argentina -Ley 19 550, de 1972- dedica seu
terceiro capitulo & cooperagio empresarial com fim mutualistico, con-
sorcial. Intitulado “De los contratos de la colaboracion empresdria”,
esse capitulo subdivide-se em duas secgdes e institui dois instrumen-
tos juridicos contratuais de cooperagio empresarial: as agrupaciones
de colaboracion e as uniones transitérias de empresas.

No Uruguai, a Lei N° 16060, de 1990 -Lei de Companhias Co-
merciais- regulamenta os grupos de interesse econdmico e os consor-
cios. No Paraguai, ndo ha uma figura tipica de associagdo consorcial.

Essas modalidades de cooperagdo empresarial, comparadas en-
tre si apresentam peculiariedades.

As unides transitérias de empresas e os consércios sdo figuras

juridicas semelhantes, marcadas pela transitoridade; o fim de ambas é

a realizagdo de obras ou servicos, entre outros empreendimentos.
Assim como a legislag@o brasileira disciplina o instituto do consorcio -
cujas origens sdo encontradas no direito italiano- também a legislagdo
uruguaia o faz, na Lei N° 16.060, de 1990. O ordenamento argentino
incorporou instituto similar, conforme afirmado. O consércio brasilei-
ro pode ser comparado, em alguns aspectos, aos modelos consorciais
experimentados nos paises vizinhos - no direito uruguaio, os consor-
cios e, no argentino, as unides transitérias de empresas.

Os trés institutos ndo possuem personalidade juridica, por dis-
posicdo legal, e tém a finalidade de realizar determinado empreendi-
mento que poderd ter natureza vdria. O instrumento de constitui¢do
deve ter forma escrita. A alteragdo e a rescisdo do contrato constituti-
vo dependem de ato permissivo de todos os membros, segundo dis-
pdem as leis uruguaia e argentina. No Brasil, qualquer tomada de de-
cisdo devera respeitar o estipulado contratualmente. No Uruguai, as
demais decisdes ocorrem por maioria, salvo previsdo contratual em
contrdrio. Na Argentina, as decisGes ocorrem por unanimidade, salvo
pacto dispondo diferentemente. O instituto brasileiro, no que se refere
as deliberacoes, depende, unicamente; da autonomia das partes em
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dispor de seus interesses, o que reflete a natureza eminentemente pri-
vada das normas que o regulamentam.

Isso se nota, também, nas matérias sobre direcdo e adminis-
tragao de consércios e de unides transitorias de empresas. A Lei de
Sociedades por Ag¢des Brasileira d4 ampla liberdade para que os
membros fixem, em contrato, a organizagéo diretiva e os suceddneos.
A lei uruguaia estabelece que a diregdo estard a cargo de um ou de
mais administradores-ou gerentes, e que serdo aplicadas, supletiva-
mente, as normas de sociedades andnimas e de sociedades coletivas;
para a responsabilidade dos administradores, aplicam-se as regras do
mandato. A lei argentina dispde que a administragio pode ser feita por
pessoa fisica ou juridica e que a desngnagao deve ser inscrita no regis-
tro de comércio.

IL1. GRUPOS DE INTERESSE ECONOMICO NO URUGUALI.
E NA ARGENTINA

A anilise dos grupos de interesse econdmico no Uruguai e os
agrupamentos de colaboragdo na Argentina justifica-se a medida que
as duas figuras juridicas t€m por causa a cooperagdo e o desenvolvi-
mento econdmico de seus membros, as estruturas € os objetos comuns,
embasando-se nos GIEs franceses. Eles complementam um quadro
legislativo de coopera¢do empresarial que tem por figura discretiva ou
complementar outra forma consorcial que, na Argentina é a unido
transitéria de empresas e, no Uruguai, o consércio.

Os grupos de interesse econdmico disciplinam a combinagio de
esfor¢os entre as companhias comerciais. No Uruguai, a regulamen-
tacdo dos grupos encontra-se nos artigos 489 a 500 da Lei N° 16.060
de 1990, Lei de Companhias Comerciais que também regulamentam
0s consdrcios.

Dispde o art. 489 que duas ou mais pessoas juridicas e naturais
podem formar um grupo de interesse econdmico quo objetivo € o de
desenvolvimento de possiveis atividades econdmicas para os mem-
bros. Sdo permitidos, num grupo de interesse econdmico, esfor¢os de
colaboragdo entre participes com diferentes estruturas econdmico-
juridicas, bem como com atividades semelhantes ou complementares.
A lei ndo exige que as partes engajadas no negdcio juridico pertencam
a um mesmo ramo ou exercam atividades semelhantes. Nio ha res-
tricGes que se imponham a natureza juridica dos participes, podendo
dele fazer parte pessoas fisicas ou juridicas, singulares ou coletivas,
nacionais ou estrangeiras. A exigéncia trazida pela lei € a de que o
grupo de interesse econdmico tenha uma atividade externa; pode ter
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por objeto a execugéo ou desenvolvimento de obra ou servigo, com-
plementares ou acessérios, a outras atlvxdades dentro ou fora do te~
rritério daquele pafs.

A lei uruguaia, no que diz respeito aos grupos de interesse
econdmico, € mais liberal e flexivel que a argentina. A let argentina -
Lei de Sociedades Comerciais, Lei N° 19.550, de 1972, modificada
pela Lei N° 22.903, nos artigos 367 e seguintes- prevé a criagiio de
agrupamentos de colaboragdo com o fim de estabelecer uma organi-
zagio comum para facilitar ou desenvolver certas fases da atividade
empresarial dos membros que o compdem. Essa lei apresenta varias
restricdes para a criacdo e regulamentagdo desses grupos, ndo encon-
tradas na lei uruguaia.

Os agrupamentos de colaboragio, na Argentina, estdo limitados
a concentracdo de esforgos entre empresarios’ domiciliados naquele
pais ou companhias argentinas e estrangeiras com sede ou escritério
de representagdo naquele territério. O fim desses grupos € fomentar ou
desenvolver certos setores da atividade empresarial; por isso os parti-
cipes devem pertencer ao mundo dos negécios.

Ao contrério do grupo de interesse econdmico uruguaio, os gru-
pos argentinos dessa espécie ndo permitem a associagdo entre empre-
sdrios cujas atividades nio estejam ligadas ao empresariado negocial,
como as organizagdes para. pesquisa cientifica ou as de entidades de
classes de profissionais liberais, como a de advogados, por exemplo.

A finalidade dos grupos de interesse ndo € realizar e distribuir
lucros entre os participes. Esses entes t€m personalidade juridica
(art.489, Lei n° 16.060 de 1990). Os agrupamentos de colaborag¢do ndo
tém personalidade juridica nem fins lucrativos. Os lucros e quaisquer
outras vantagens percebidas recaem diretamente sobre seus membros
(art. 368, Lei N° 19.550, de 1972).

No que respeita & forma de constitui¢do, ambos os institutos
prevéem forma escrita, por instrumento ptblico ou particular, arqui-
vado no registro de comércio. A lei argentina acrescenta a exigéncia
de apresentacdo de cdpia do documento de constituigdo a Comision
Nacional de Defensa de la Competencia (art. 369, 4° e 5°).

Os grupos argentinos t€m por capital um fundo comum operati-
vo que se forma com a contribuigﬁo dos membros; os uruguaios nio
tém capital.

A administragio e os 6rgaos de direcdo estabelecidos no con-
trato, no instituto argentino, ficam ao encargo de pessoas fisicas cujas
decistes sdo unitdrias (art. 371). A essas relagdes se aplicam, supleti-
vamente, as regras do mandato. Nos grupos uruguaios sio aplicdveis
supletivamente, nessa matéria, as normas de sociedades por agdes. A

295




VIII Congreso Argentino de Derecho Societario,
IV Congreso Iberoamericano de Derecho Societario y de la Empresa (Rosario, 2001)

lei dispde que o grupo responde, perante terceiros, pelos atos dos ad-
ministradores que estiverem compreendidos em seu objeto (art. 494).

A responsabilidade dos membros nesses grupos € soliddria e
ilimitada em relagéo as obrigacdes assumidas pelo grupo. Nos grupos
argentinos, somado a responsabilidade dos membros, hd o fundo co-
mum. Nesses, se o representante, ao contrair a obrigacdo, o faz em
nome de um ou de alguns dos membros, sé6 esses respondem pessoal-
mente (art. 373).

O prazo de duragiio do agrupamento de colaboragdo é determi-
nado e sera de, no miximo, dez anos, prorrogdveis por decisao unani-
me dos membros (art. 369). O estabelecimento de prazo maximo de
duracio tira a flexibilidade do instituto, que, eventualmente, para con-
cluir certo objeto, ird depender da renovacdo do contrato e para isso do
consenso de todos os participes. Nos grupos de interesse econdmico,

embora o prazo seja determinado, ndo ha limite maximo para a sua
duragao. . o .

" Por fim, hd que se considerar, que o agrupamento argentino nio
tem personalidade juridica, no que difere. do modelo classico do agru-
pamento de interesse econdmico, nascido na Franc¢a e adotado por
Portugal, pela Comunidade Européia e pelo Uruguai.-

Outra diferenca entre os dois institutos apresenta-se em razdo
do disposto na lei argentina sobre defesa da concorréncia. O pardgrafo
primeiro do artigo 369, in fine, da Lei de Sociedades Comerciais, or-
dena que seja remetida cdpia do contrato constitutivo do agrupamento
para a Direccion de Defensa de La Competencia. As formalidades do
contrato, entretanto, sao as mesmas.

IL. 2. OS CONTRATOS DE COOPERACAO EMPRESARIAL
NO PARAGUAI

O Paraguai, dentre os integrantes do Mercosul, € o tnico Estado
que ndo apresenta, em seu ordenamento juridico, formas tipicas de
associagdo cooperativa empresarial. Admitem a Lei N° 117/91 -Lei de
Investimentos— e os arts. 669 e 670 do Cdédigo Civil, a formagido de
contratos de cooperagdo com participagdo de riscos € outras formas
inominadas.

A Lei de Investimentos reconhece investimentos conjuntos com
riscos partilhados e outras formas associativas entre empresérios na-
cionais e estrangeiros. Sdo formas contratuais em que a autonomia
juridica das partes € preservada. A administragdo, as responsabilidades
e as demais normas do acordo sdo estabelecidas no pacto. Por exigén-
cia legal, as partes devem ter domicilio no pais e sujeitar-se a legis-
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lagdo interna (arts. 14 a 17).

Outras formas associativas sao posswels por meio dos contratos
inominados, com disciplina no Estatuto de Direito Civil, artigos 669-¢
670. Assim, a luz do direito civil, sdo possiveis formas de cooperagado
empresario-consorcial. Nesses casos de pactos € aplicada, por analo-
gia, a disciplina dos contratos tipicos que deles mais se aproximam.

IL. 3. PERSPECTIVAS PARA HARMONIZACAO DA LEGISLACAO
NO MERCOSUL

A harmonizagdo das legislagdes, de uma perspectiva regional
do Mercosul, ndo apresenta grandes dificuldades. Algumas incompa-
tibilidades podem ser apontadas entre os agrupamentos de colaboragio
e as unides transitorias de empresas previstas.na lei argentina, os
agrupamentos complementares uruguaios, os consércios brasileiros e
uruguaios. '

No que diz respe1to as partes, alguns autores entendem gque,
como a legislacdo brasileira (Lei N° 6.404/76, art. 278, caput) fala em
“companhias e quaisquer outras sociedades”, ela estabelece uma res-
tricdo para que integrem os consdrcios apenas pessoas juridicas. Have-
14, necessariamente, uma Sociedade anénima. E permitida a partici-
pagdo de sociedade estrangeira, sem que esta se registre no registro de
empresas. Discute-se a necessidade de arquivar a autorizagdo de fun-
cionamento no registro de empresas. A sociedade estrangeira tem de
apresentar contabilidade em separado e registrar o investimento.

Nos agrupamentos de colaboragio e nas unides transitérias de -
empresas, instituidos pela Republica Argentina, é permitida a partici-
pacdo de sociedades constituidas naquele territorio, assim como a de
comerciantes individuais com domicilio naquele pais e, ainda, de so-
ciedades estrangeiras que 14 tenham representagio (arts. 367 e 118, 3°
§., da Lei N° 19.500, de 1972). Restam excluidas as associag¢Ges, uma
vez que a lei dispde, textualmente, sobre Las sociedades constituidas
en la Repiblica y los empresarios individuales domiciliados en
ella.(art. 367 cc art.3 LSC).

No Uruguai, a constituigdo de grupos de interesse econdmico,
como de consércios, acontece com a participagdo de duas ou mais
pessoas fisicas ou juridicas (artigos. 489 e 501, da Lei N° 16.060, de
1990), sem nenhuma restri¢ao de outra natureza. Nos primeiros, surge
nova pessoa juridica e as sociedades estrangeiras devem preencher os
requisitos para o estabelemmento de sucursal (art. 193, Lei N° 16.060,
de 1990).

Assim, no que diz respeito as partes, € necessario eliminar res-
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trigdes a participagdo dos empresdrios individuais, notadamente nas
leis argentina e brasileira. E necessario dispensar-se, expressamente,
nos consorcios brasileiros, a exigéncia de participagdo de uma com-
panhia, mesmo que isso implique alteragdo da Lei de Sociedade por
Acgdes.

O limite temporal miximo de duracgdo, estabelecido pela lei ar-
gentina para os agrupamentos de colaboragio, deve ser eliminado
porque incompatibiliza as legislagdes. Esse limite pode representar um
empecilho a realizagdo do objeto a medida que isso pode demandar
tempo maior do que o prazo maximo de duragdo previsto em lei.

O Paraguai depende da implementa¢io de sistema 1eglslat1vo
para desenvolver formas especificas de cooperagao entre empresas, ja
que s6 as permite de forma genérica.

Sob a égide do direito da concorréncia, ha que se observar que
as leis brasileiras, argentinas e uruguaias sdo mais abrangentes e .pro-
movem maior controle dos atos de coopera¢do empresarial que o Pa-
raguai. Todos os acordos estdo sujeitos 4 controle da concorréncia nos
limites do Mercosul. No Brasil, o contrato constitutive do consércio
de empresas deve ser registrado no registro de empresas e estd sujeito
a fiscalizacio do CADE - Conselho Administrativo de Defesa
Econdémica. Os ordenamentos argentino e uruguaio fazem o controle
para os atos de cooperacdo empresarial. A harmonizagao das legis-
lagGes nessa matéria, no Mercosul, impde que todos paises membros
disciplinem e realizem o controle da concentra¢do empresarial.

A legislacdo brasileira, assim como a paraguaia, ndo apresenta
uma figura que contemple a associa¢do de empresas para atividades
complementares com o fim de facilitar o desenvolvimento das ativi-
dades econdmicas dos seus membros. O consércio de empresas pre-
visto na Lei de Sociedades por A¢des apenas viabiliza a cooperagido
empresarial e tem favorecido grandes empreendimentos. Assim, a
criagdo de uma figura regional para o Mercosul, como se da com gru-
pos de interesse econdmico europeus, viria suprir as necessidades
desses do Brasil e do Paraguai, além de estimular o desenvolvimento
econdmico integrado e permitir a atuacdo regional das pequenas e das
médias empresas.

III. CONCLUSOES

A associac¢do consorcial é uma necessidade advinda da organi-
zagdo empresarial contempordnea. A sobrevivéncia dos operadores
econdmicos depende diretamente da possibilidade de agregacio deles
para atuarem no mercado. O modelo organizacional de rede exige
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outras formas juridicas na resolugdo das pressdes sécio-econdmicas.

A organizagdo da economia capitalista, nas dltimas décadas, €
direcionada ao fenémeno da concentragio. As formas consorciais de
cooperagio, no dominio da concentragdo de empresas, preservam a
autonomia dos agentes econdmicos e as estruturas de mercado, o que,
para a inser¢do do Mercosul na economia globalizada, é de funda-
mental interesse. :

Aos agentes econdmicos cabe o papel de cooperadores, pois a
realidade politico-econdmica em que se encontram os paises do Mer-
cosul é severa e, em razio dessa, se vislumbra um futuro ainda mais
dificil para os pafses integrantes do bloco caso ndo haja uma reagio
por parte daqueles que efetivamente geram divisas.

Os dados econdmicos mostram que existe interesse por parte
dos empresdrios dos paises integrantes do Mercosul em unir-se e fo-
mentar seus negdcios. Falta-lhes apenas condi¢es mais seguras e
adequadas para adogdo.de medidas neste sentido. -

A proposta de associagdo consorcial apresentada tem o intuito
de promover a integragdo econdmica, através da cooperagdo empresa-
rial, minimizando os riscos ¢ promovendo as empresas de médio e
pequeno porte a um patamar mais digno dentro da disputa comercial
mundial.

Os Estados, ainda que estejam se adaptando a nova realidade
mundial, na qual ingressaram, a principio, sem estrutura politico
econdmica, se beneficiardo com o incremento das atividades empresa-
riais dentro do Mercosul e conseqiientemente terdo mais forga quando
da efetivacdo da Area de Livre Comercm das Américas — ALCA.
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